Підготувала матеріал: Саченко О.М., 

методист районного методичного кабінету

Ситуаційні вправи на уроках економіки
Вправа — це метод навчання, який передбачає цілеспрямоване, багаторазове повторення учнями певних дій чи операцій з метою формування умінь і навичок.

У дидактиці за характером навчальної роботи виділяють різні види вправ — письмові, графічні тощо. З погляду навчальної мети виокремлюють такі різновиди вправ:

• підготовчі, пробні (попереджувальні, коментовані, пояснювальні);

• тренувальні (за зразком, за інструкцією, за завданням без докладних вказівок);

• творчі.
Створення раціональної системи вправ є ключем до вирішення проблеми навчання. Важливість системи вправ полягає в тому, що вона забезпечує як організацію процесу засвоєння, так і організацію процесу навчання. Система вправ має забезпечити:
1.    Підбір необхідних вправ, що відповідають характеру певних навичок та вмінь;
2.    Визначення необхідної послідовності вправ;
3.    Розташування навчального матеріалу та співвідношення його компонентів;
4.    Систематичність/регулярність виконання певних вправ.
В процесі виконання ситуаційних вправ здійснюється обговорення власних думок учнів, що сприяє розвитку навичок раціональної поведінки людини як споживача, найманого працівника, підприємця, власника доходу і платника податків, користувача суспільними благами. 
Нижче наведені приклади ситуаційних вправ з економіки.
Завдання 1. Прочитайте уважно наступні ситуації і дайте відповіді на питання.

1. До якого виду підприємницьких структур належать описані ситуації?
2. Як пов'язані проблеми героїв наведених ситуацій із формами власності?
3. Які шляхи розв'язання проблеми Ви могли б запропонувати?

4. Що Ви порадите героям сюжетів?
Ситуація 1
"Ми друзі чи ні? - запитав Павло. - Ми можемо довіряти один одному". Роман повірив йому - зрештою Павло ще ніколи його не підводив. Роман і Павло утворили товариство, щоб відкрити агенцію з працевлаштування за кордоном. На початку діяльності вони працювали у вільний квартирі Павла, але через півроку змогли орен​дувати невеличке приміщення, де поставили старі меблі та комп'ютер Романа.

З часом партнери з'ясували наскільки різними були їх погляди на продовження бізнесу. Хоча за угодою вони домовилися все вирішувати разом і порівну розподіляти прибутки, збитки тощо, однак, насправді, це не завжди відбувалося.

Коли після року роботи Роман поїхав у відпустку, Павло самостійно вирішив зробити ремонт в офісі і придбати нові меблі. Від імені товариства він взяв кредит, придбав меблі, змінив дизайн офісу. Коли Роман повернувся, то побачив, що за кредит вони не здатні розплатитися вчасно, навіть якщо кількість їхніх клієнтів подвоїться.

Друзі посварилися, але ж кредит необхідно було повернути, і колишнім приятелям довелося продавати особисте майно: Роману - мотоцикл, Павлу - дачну ділянку.
Ситуація 2

Василина Дженджера - працівник ресторану "Нептун", який було приватизовано шляхом викупу акцій членами трудового колективу. Василина та її колеги організували закрите акціонерне товариство, в якому їй належало 2% акцій.

Протягом 3-х років після цього Василина була вкрай невдоволена керівництвом ресторану. Однак її голосу на щорічних зборах акціонерів було недостатньо для того, щоб прийняти рішення, які вона вважала потрібними для покращення роботи.
 Ресторан занепадав, клієнти все більше звертали увагу на застарілий інтер'єр, невибагливі страви і частіше обирали для відпочинку інші ресторани. Дивіденди цього року було вирішено не виплачувати акціонерам у зв'язку із збитками. Василина мала намір продати свої акції, але на них не знайшлося покупців. Керівництво ресторану також відмовило їй в поверненні грошей, посилаючись на відсутність юридичних підстав і вільних коштів.

Ситуація З

Дарина Кульчицька зареєструвалася як суб'єкт підприємницької діяльності — фізична особа для обслуговування клієнтів на дому (вона шила жіночий одяг на замовлення). Цей бізнес приносив їй непоганий дохід, але не такий великий, щоб робити заощадження. Якість пошиття і ставлення до клієнтів незабаром так збільшили коло Дарининих споживачів, що майстриня вирішила розширити бізнес: купити оверлок, апарат для прасування, дві швейні машинки і найняти двох помічників. Вона порахувала, що на це їй потрібно 15 тисяч гривень. Шукаючи можливі джерела цих коштів, вона зіткнулася з проблемою: ні банки, ні кредитні спілки не давали грошей в борг без застави. Все майно, яке б могла запропонувати під заставу Дарина, - її двокімнатна квартира, яка перевищувала вартість позики в 4 рази.

Завдання 2.

Після обговорення в класі ситуацій з попереднього завдання складіть таблицю переваг і недоліків продовження бізнесу за різними формами власності.

	
	Переваги
	Недоліки

	Індивідуальний бізнес без утворення юридичної особи (підприємець-фізична особа)
	
	

	Одноосібне володіння

приватним підприємством
	
	

	Колективна власність партнерів з повною відповідальністю
	
	

	Колективна власність з обмеженою відповідальністю
	
	

	Колективна корпоративна (акціонерна) власність
	
	


Завдання 3.

1. Ваш товариш - чудовий кухар - пропонує Вам об’єднати  своє вміння та Ваш досвід ведення бізнесу і відкрити ресторан. Він готовий позичити гроші у своєї родини і бере на себе кухню, а Вам пропонує взяти в свої руки керівництво, тобто найважливіший бік справи. Вам здається ця пропозиція блискучою. Яку форму організації Ви виберете і чому?

2. Конструктор сконструював новий вид кімнатної електроплитки, має початковий капітал і хоче створити мале підприємство для її виготовлення і наступного продажу. Для цього він обрав форму індивідуального (одноосібного) підприємства.

А. Чи є найоптимальнішою ця форма підприємства?

Б. Які труднощі його очікують?

В. Чи можуть на такому підприємстві працювати інші люди?
Г. Що може змусити його відмовитися від цієї форми підприємства?

Вправа «ГАРНІ ФУТБОЛКИ»
Частина І: Одноосібне володіння У Тетяни було багато друзів. Куди б вона не приходила, завжди намагалася принести друзям речі, зроблені своїми руками. Іноді це було особливе горіхове печиво і шоколадна помадка, а іншим разом — футболки, прикрашені нею особисто.

Усі говорили, що Тетянині футболки такі яскраві та незвичайні, що вона, продаючи їх, могла б заробити великі гроші. Тетяна сміялася: «Мені подобається робити футболки для друзів, але я не хочу витратити все своє життя на прикрашання футболок. І, крім того, хто їх купить?»

Але чим більше вона замислювалась над цією ідеєю, тим більше захоплювалась нею. Тому Тетяна почала вивчати питання про те, як розпочати бізнес.

Вона дізналася, що може орендувати палатку на місцевому ринку за 400 гривень на місяць.

Оптовик з її міста погодився продавати Тетяні однотонні якісні футболки за 5 гривень за штуку. Він навіть дозволив їй заплатити за футболки через ЗО діб після поставки.

Тетяна також знала, що їй потрібно буде купити ще матеріали для оздоблення, вітрину, ка​совий апарат, полиці та вішалки для одягу. Це мало коштувати близько 1000 гривень.

Тетяна пішла до банку, щоб узяти позику, але працівник банку погодився тільки відкрити рахунок для її бізнесу. У Тетяни не було досвіду ведення бізнесу і банк не виявив бажання позичити їй потрібні гроші.

Відмова банку засмутила Тетяну, але вона була сповнена рішучості розпочати справу. Тому використала власні заощадження на оренду палатки та інші ресурси.

Частина II: Товариства

Одного дня Тетяна розмовляла про свій успіх з двоюрідним братом Дмитром. «Бізнес — це чудово, Дмитро. Я не встигаю робити футболки. Як мені потрібні гроші для оренди магазину в центрі міста! Я певна, що змогла б навчити інших прикрашати футболки і тоді змогла б продавати набагато більше».

Дмитро додав: «А також отримувати більший прибуток». Він хвилинку подумав, а потім ска​зав: «У мене є деякі заощадження. Можна використати їх для оренди маленького магазину. Ми можемо стати партнерами. Хочеш ро​бити бізнес разом та ділити прибутки?»

«Ідея здається мені непоганою, — погодилася Тетяна, — і якщо бізнес і надалі йтиме так само добре, як зараз, то ми зможемо навіть найняти одного або двох працівників».

Тетяна та Дмитро орендували маленький магазин у центрі міста, і їхній бізнес процвітав. Вони найняли на роботу працівників і навчили їх прикрашати футболки.

Частина III: Корпорації

Одного дня Тетяна та Дмитро мали розмову про свій бізнес зі своїм другом Тимофієм. Він був бухгалтером і багато знав про бізнес.

Тимофій пояснив: «Люди створюють фірми, які знаходяться в одноосібному володінні, ос​кільки їм подобається бути власниками своєї справи. Вони самі приймають рішення, і якщо фірма успішно працює, то одноосібно привласнюють увесь прибуток».

Тимофій сказав: «Зараз ваш бізнес має форму товариства. У товариств такі самі мінуси, як і у одноосібного володіння. На вашому місці я б подумав про створення корпорації. Звичайно, ви повинні передусім поговорити про це з юристом, але є дуже вагомі причини, чому варто зареєструвати корпорацію».

«Ви маєте вдвох їхати країною, щоб рекламувати свій товар і шукати ринки збуту. Я певен, що ваші моделі футболок будуть купувати скрізь!»

«Не так швидко», — перебив його Дмитро. «Давай почнемо з головного. Спочатку розкажи нам, що таке зареєструвати корпорацію».

Тимофій продовжив розповідь: «Корпорація — це складніша форма бізнесу порівняно з одноосібним володінням або товариством. Урядові органи штату видають їй ліцензію на право діяльності. Власниками корпорації є ак​ціонери. Вони вкладають гроші в корпорацію і отримують право на частку в прибутках. У деяких корпорацій (наприклад, «Дженерал Моторз» (General Motors) і «Ексон» (Exxon)) є тисячі акціонерів. Але корпорації також можуть бути маленькими і налічувати три або чотири акціонери.

Організація корпорації дійсно коштує більше. Корпорації платять більші податки, ніж інші підприємства. Наприклад, у СІЛА тільки 19,7 відсотків усіх підприємств є корпораціями. Ними є найбільші підприємства. Корпорації мають цілу низку переваг». Тимофій їх перерахував.

Вкладники грошей у корпорації несуть обмежену відповідальність. Гроші, що їх можуть втратити акціонери, обмежуються сумою, заплаченою за акції. Ризики діяльності підприємства розподіляються між акціонерами.

Корпорації існують необмежений період часу. Коли помирають акціонери, їхні акції пе​реходять у власність їхнім спадкоємцям. Тим часом менеджери корпорації продовжують керувати бізнесом, як і раніше.

Завдяки обмеженій відповідальності та необмеженому періоду існування велика кількість людей може вкладати гроші в корпорації, а корпорації можуть збирати великі суми грошей для розширення.

Тетяна та Дмитро подумали про пораду Тимофія. Що, на вашу думку, вони повинні зробити?

Організація бізнесу

	1. Хто є власником
	Одноосібне володіння Тетяна
	Товариства Тетяна та Дмитро
	Корпорації Акціонери

	2. Хто забезпечує кошти для початку роботи?
	
	
	

	3. Хто приймає важливі рішення у бізнесі?
	
	
	

	4. Хто отримує прибутки?
	
	
	

	5. Хто несе відпові​дальність у разі, якщо підприємство втратить гроші?
	
	
	

	6. Якою є тривалість існування підприєм​ства?
	
	
	•




Вправа «РОЗТИН» ПИРІЖКА З СИРОМ

Щоб виробити звичайний пиріжок із сиром, потрібно набагато більше, ніж просто тісто та сир. Адже сучасне виробництво - це складний процес, і усі його складові (незалежно від того, їстівні вони чи ні) коштують грошей. Висловіть ваші припущення щодо вартості кожного елемента витрат, пов'язаних із виробництвом пиріжка. А після цього оцініть, який прибуток отримує ресторан «Смачно» з кожного проданого пиріжка з сиром.

З чого складається ціна пиріжка з сиром у ресторані «Смачно»

[image: image1.jpg]



Ціна продажу
6 грн. (умовно)
A.Сировина (борошно, сир, цукор, олія, молоко тощо) ___

Б. Праця (керівництва, обслуговуючого персоналу та кухарів) і податки на заробітну плату__

B. Реклама і просування товару ____
Г. Комунальні послуги

(вода, опалення, освітлення, вивіз сміття___
Ґ. Амортизація (зношування) обладнання__

Д. Орендна плата за використання приміщень__
Е. Страхування майна та ліцензія__
Разом витрати (від А до Е)

гривні

Є. Прибуток до нарахування податків

(ціна продажу мінус витрати)



Ж. Податок на прибуток підприємств (18% )        


Чистий прибуток (Є—Ж)

Як ви бачите, у підприємства є багато різних витрат. Ресторан «Смачно» повинен платити не лише за борошно та сир, а й за оренду приміщень, зношення обладнання, працю кухарів, керівників тощо. Одні з цих витрат називаються постійними, інші — змінними. Постійні витрати залишаються одними й тими ж, незалежно від того, скільки пиріжків продав ресторан. Змінні витрати зростають або зменшуються разом зі зміною кількості проданих пиріжків.

Які з витрат ресторану «Смачно» є постійними? 
Які є змінними? 
Чи повинен хвилюватися власник ресторану «Смачно», якщо його змінні витрати зростають у абсолютному вимірі? Обґрунтуйте свою відповідь.

ПРОБЛЕМИ З ПОПИТОМ ТА ПРОПОЗИЦІЄЮ

Прочитайте наведені нижче ситуації та обґрунтуйте, що буде з цінами та обсягом попиту

1. Відсутність весняних дощів зашкодила врожаю пшениці в Україні. Що буде з цінами на зерно?
2. Менеджери з продажу магазину «Світ Саундс» (Sweet sounds) зафіксували стійкий попит на компакт-диски і значне зменшення попиту на касетні записи музики. Тому було вирішено провести розпродаж касет. Що відбуватиметься з кількістю касет, проданих цим магазином?
3. Існує значний і стабільний попит на куряче м'ясо. Тому підприємство «Курочка ряба» помітно (на 30%) збільшило ціни на усі свої вироби. Що має статися з кількістю біфштексів, які споживачі готові купити у цій ситуації?
Прочитайте наведені нижче ситуації та скажіть, як зміниться ціна або пропозиція постачальників

1. Що має статися з майстернями з ремонту друкарських машинок при збільшенні виробництва комп'ютерів та попиту на них? Що станеться з вартістю послуг майстерень?
2. Споживачі, яких усе більше непокоїть стан довкілля, готові платити більшу ціну за електромобілі. Що станеться з кількістю вироблених електромобілів?
3. Виявилось, що споживачі готові платити за курятину на 20% більше порівняно з минулим роком. Як на це відреагують підприємства, які займаються відгодівлею курчат?
Прочитайте ситуації та скажіть, як зміниться попит, пропозиція та ціна

1. Із настанням літа попит на купальники зростає. Що станеться з ціною на купальники, а пізніше і з їх пропозицією?
2. Що відбувається з попитом на весняні квіти після 8 Березня? Як зміняться ціни на квіти та як відреагують на ці зміни постачальники квітів?
3. Високотехнологічне спортивне взуття модне і на нього є попит, але виробники зробили більше, ніж споживачі хочуть купити. Що станеться з ціною та пропозицією?
4. Брюки-кльош знову у моді. Що сталося з ціною цих брюк та їх пропозицією?
5. Оскільки яйця містять холестерин, то їх виробники у країнах із високим рівнем добробуту та споживання знижують ціни, щоб продавати більше. Що мало б відбуватися за цих умов з ціною м'яса?
6. Комахи-шкідники знищили 30% врожаю бавовни. Що має відбутися з ціною бавовняних сорочок та з попитом на сорочки з льону?
7. Як зміниться пропозиція ресторанів у скрутні часи, коли багато людей втрачає роботу?
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